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Vision
general del
negocio



La Descripcion
De La Actividad

El servicio de PR TOOL es brindar una forma mas facil de
adquirir circuitos electronicos impresos por medio de
maquinas dispensadoras relacionados con temas
educativos ubicados especificamente en universidades
de Bogota, con el objeto de ahorrar tiempo a los
estudiantes de ingenieria mecatrénica, ingenieria
electronica e ingenieria biomédica en tener sus
elementos electrénicos respectivos dentro de sus
practicas de laboratorio.




1. Propuesta

de negocio.

prototipos
circuitos

Realizar
pequefios  de

impresos que se llegan a

utilizar frecuentemente en
WENES de ingenieria
enfocados a la electronica,
en donde deben realizar
montajes para sus
diferentes tareas.

2. Analisis.

Se investigaron los disefios
mas utilizados durante los
semestres que
desarrollaban este tipo de
actividades y cuales son los
que se usan
frecuentemente.

&
3.Implementacion

Una vez establecidos los
parametros, se
implementara y se ofrecera
el producto de forma simple
y facil en un dispensador
dentro de cada institucion
educativa elegida.




Problema:

La  problematica  gira
alrededor de la fabricacion
y facilidad de adquisicion
de las placas de circuitos
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- Un servicio a través de una maquina %

dispensadora de estas placas de circuitos : %7\,%
)

con disefios ya preestablecidos P o
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Solucion

- Un servicio de fabricacion de disefos

personalizados con tiempo de entrega de 24 pa® 3
horas. . \° o




Cerca de ti y para ti.

Propuesta de
valor unica.

PR TOOL se encarga de implementar dispensadores de
circuitos  electronicos  impresos en  ambientes
académicos universitarios para ofrecer calidad, bajos
costos y una forma diferente de adquirir el producto.
Es un servicio nuevo para aquellos amantes al
desarrollo tecnolégico.

La facil y rapida obtencién de placas de circuitos de los
disefios mas utilizados en el momento de desarrollar
tus proyectos y la fabricacion de disefios
personalizados segln la ocasion.



Analisis de
mercado
ydela
competencia




Ministerio
de Educacion

~
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Oportunidad De Negocio.

De acuerdo con el Ministerio de Educacion en Colombia
hay :

10 en ingenieria mecatronica.

19 en ingenieria electronica.

6 en ingenieria biomédica.

La mayoria de los programas académicos poseen de 9 a
10 semestres de educacion, donde entre el cuarto
semestre y el séptimo semestre se presentan
asignaturas practicas en las cuales los estudiantes
requieren de circuitos electronicos.



1.

Se realiz6 una primera
validacion en el mercado en
donde se escogieron
estudiantes de diferentes
universidades en carreras
relacionadas a la electronica.

®

2.

Dentro de la poblacion
escogida y los datos
adquiridos, se destacd que
el 100% de las personas
entrevistadas, requieren de
placas de circuitos
electronicos en ES
diferentes areas de sus
carreras.

3.

Se extrajeron importantes
cifras detalladas en el afio
2019 para conocer el numero
de estudiantes de cada
facultad con carreras afines de
la electronica. Son 21.368
estudiantes cursando esta
dEN de SIS EINES
relacionados con la
electronica y la innovacion.




Cliente objetivo

Gasto medio por
cliente
Carrera
univerSitaria $1 0,000
27% Ing. Mecatrénica
Edad
18% Otras relacionadas [
40% 60%
2327 | 18-22




Cliente objetivo

Institucion de educacion superior

Disenos pedidos
Circuito = Conversor
optoacoplador ¢ 2 AC/DC
Comparador g
de vop|taje joe| Control PID
Fuentes
de voltaje &zl Puente H

-9.7% U. MILITAR-NUEVA GRANADA
7.9% U. NACIONAL DE COLOMBIA
. 9.1% UNIVERSIDAD DISTRITAL
5.3% UNIVERSIDAD JAVERIANA




Anadlisis de la competencia

IS Costo Ubicacion
entrega
Circuitos y ) Entre $30,000y
disefios besalzdas $200,000 Bogot4
. c ’ Entre $20,000y )
COlCll’CUlt()S De 2215 dias $1 S0,000 Medellin
) Entre $20,000y
De 2 a 15 dfas Cali

-microcircuitos - Microcircuitos

pcb-smt - @8

$180,000




Analisis de la competencia

Tiempo de

Costo Ubicacion
entrega

Schuster
9 > De 6 a 17 dias Entre $25,000y /
Circuitos $250,000 Bogota
. . Entre $15,000y )
mpeltronic lmpcltl‘onlc De4a11 dias $80,000 Bogota

o._c ) Entre $20,000y

Flectronica De 2 a 15 dias $180,000 Bogots

{15LECTRON

> R plug and play




Plan de
marketing



Nuestros servicios

Envios de circuitos impresos
Dispensador de circuitos impresos personalizados




Posicionamiento de marca.

Estrategia calidad/costo. Estrategia promocional

: - Realizacion de ferias y actividades en las cuales se

-Ahorro de transporte ya que estos dispensadores VSRR importancia de fos circuitos electrénicos

S€ encontraran en un area comu: impresos y esto se hard-en alianza con’grupos de

- Se dara a conocer la calidad con la que son E S EgIcIaaeIa e M S I == yas FYe-Tog descuentos a

elaboradas las baquelitas. Jlos ganagores con el objetivo de incentivar a las
personas%robar NUEStro servicio. . o

Estrategia medio de pago

ﬁl - Implementar el uso de la tarjeta de crédito en el
dispensador para facilitar el método de pago.
- Recibir pagos de manera virtual implementando las
diferentes plataformas.

i —N® NEQUIRP paypo

la mejor solucién en donde la empresa y el cliente
queden satisfechos.



> . Estrategia intensiva

Para impactar en el sector se debe realizar un
producto de gran calidad, econémico e

VT82C686A innovador.
B Estrategia atencion al cliente
EStrategiaS : Realizaciéon gratuita del circuito electrénico
= - . — R impreso en caso de que el producto salga
o Comel‘ClaleS. B Ccfectuoso y el servicio a domicilio,

Estrategia evaluacion periodica

Evaluaciones periddicas tanto para la calidad de
los circuitos electrénicos impresos, como para
el servicio de la maquina dispensadora.



Analisis DOFA

Debilidades Oportunidades Fortalezas Amenazas




Publicidad fisica

Se encontrara en la maquina dispensadora e
inicialmente en los lugares que permita la

universidad.
Publicidad y e
o SEO
promOCIOH . ' Para la pagina web se desarrollara teniendo en
cuenta el Search Engine Optimization para ser de
.‘\ ‘ ‘J las primeros resultados en los buscadores

(Google, B, ...)Ads

Se utilizara las redes sociales y la publicidad en linea
de Google para publicitar el negocio en la web.




Tipo de marketing.

MARKETING RELACIONAL

FIDELIZACION
PR TOOL se enfocara en el marketing relacional, ,
los estudiantes deberdn utilizar circuitos FOCO EN RELACION CONEL CLIENTE
electronicos impresos durante varios semestres
y si se les brinda un buen servicio acudiran a PR LARGO PLAZO

TOOL nuevamente.
RELACION CON EL CLIENTE

CLIENTE ACTIVO

22RD el e



Canales de comunicacion con los clientes

Canal 2 Canal 4

Canal 1 Canal 3




Plan de O 4
gestion



Fases para desarrollar la idea.

Fase |

Disefioy

construccion del
dispositivo. A % Fase 2

Desarrollo
comercial de PR
TOOL.

Fase 3

Formalizacion
de la empresa.




Nuestro equipo. 25"

ventas.

Director de
publicidad, jefe en
programacion vy
en gestion
humana.

y
en

Gerente general
y organizadora
de ferias.



O 5 Plan de
operacion



Desarrollo
tecnologico

Dispensador

Maquina CNC




Maquina CNC

Caracteristicas deseadas

o Cortos tiempos de trabajo de la maquina para
realizar una mayor cantidad de estos.

o Poco ruido a la hora de trabajar la maqguina ya
que esta estara localizada en zonas
residenciales.

o FEficiente y poco consumo de energia para
reducir costos e impacto ambiental.

o Ensamble de materiales con las propiedades de
firmeza a bajos costos.

o Disefio de facil ensamblaje.



Maquina CNC

Se realizaron prototipos digitales en
disefio CAD con referencias de elementos
comerciales que se pueden conseguir
hoy en dia en el mercado y los diferentes
materiales para el mejor funcionamiento
del dispositivo.

Se realizo la construccion de la maguina
de acuerdo al disefio planteado, el cual se
asignaron diferentes tareas para obtener
un desempefio optimo y eficaz.




Ensamble de la
maquina CNC




Caracteristicas

e Peso total de la maquina: 7 kg.

e Area de trabajo: 40cm x 40cm.

e Piezas impresas para sostener la baquelita en la
plataforma sin que se mueva, ya que podria
dafar el disefio del circuito.

e Tiempo en que termina circuito de 10cm x 10cm:
35 minutos.

e Serealiza una cantidad de 12 circuitos de 10cm x
10cm por dia.

e Consumo de maquina: 0.24 KW/h al dia

e Mantenimiento.

e Control de calidad.




Maquina CNC




Caracteristicas deseadas:

Tamafio del dispositivo pequefio y compacto.
Bajo costo de la maquina.

Ahorro de energia incorporado para diferentes
horas.

Diferentes métodos de pago (Efectivo, tarjeta,
codigo QR, plataformas virtuales).

Dimensiones de 10cm x 10cm en los espacios
para los productos.

Capacidad minima de 100 productos
almacenados.

Alta seguridad.

Conectividad y funcionamiento compatible en
Colombia.



ZOOMGU VENDING

Dispensadores

/HONG DA

IMYJOY

DIVECO
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Inversion inicial

Capital inicial

&

It

Compras para
las primeras
pruebas

$ 4°845,500 $ 557,100

Activos de una
sola ocasion.

$ 10°000,000
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Prueba piloto

UNIVERSIDAD MILITAR
NUEVA GRANADA VENDING MACHINE
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nov-21

Numero de ventas 0 38 48 52 62 0
Inventario inicial
Circuitos impresos (und) 0 200 162 114 62 0
ne x O Y Bolsa con cierre hermético (und) 0 0 0 0 0 0
Sticker con logo (und) 0 300 300 300 300 300!
Bagquelita fibra de vidrio (und) 0 0 0 0 0 0
Tinta de antisolder (Kg) 0.000 0.600 0.600 0.600 0.600 0.600
Inventario final
Circuitos impresos (und) 200 162 114 62 0 0
Bolsa con cierre hermético (und) 0 0 0 0 0 0
Sticker con logo (und) 300 300 300 300 300 300!
Baquelita fibra de vidrio (und) 0 0 0 0 0 0
Tinta de antisolder (Kg) 0.600 0.600 0.600 0.600 0.600 0.600
Saldo inicial $ 2,154,500.00 | $ 1,770,455.77 | $ 1,928,125.53 | $ 2,170,607.30 | $ 2,447,013.87 | $ 2,808,232.43

(+) Ventas brutas $ = $ 380,000.00 | $ 480,000.00 | $ 520,000.00 | $ 620,000.00 | $
(-) Devoluciones $ - $ - $ - $ = $ = $ =
(+=) Ventas netas $ = $ 380,000.00 | $ 480,000.00 | $ 520,000.00 | $ 620,000.00 | $

(+) Inventario inicial $ > $ 417,100.00 | $ 359,385.60 | $ 286,483.20 | $ 207,505.60 | $ 113,340.00
(+) Compras $ 457,100.00 | $ - $ - $ - $ = $ =
(+) Mano de obra directa $ - $ - $ - $ = $ = $ =
(-) Inventario final $ 417,100.00 | $ 359,385.60 | $ 286,483.20 | $ 207,505.60 | $ 113,340.00 | $ 113,340.00
(-=) Costo de las ventas $ 40,000.00 | $ 57,714.40 |$ 7290240 ($ 78,977.60 | $  94,165.60 | $ =
(+) Publicidad $ 100,000.00 | $ 100,000.00 | $ 100,000.00 | $ 100,000.00 | $ 100,000.00 | $ s
(+) Gastos bancarios $ 12,670.00 | $ 12,670.00 | $ 12,670.00 | $ 12,670.00 | $ 12,670.00 | $ 12,670.00
(+) Depreciacion $ 29,545.83 | $ 2954583 | $ 29,545.83 |$ 2954583 | $ 2954583 | $  29,545.83
(+) Mantenimiento $ - $ - $ - $ o $ o $ o
(+) Alquileres $ - $ - $ - $ = $ = $ =
(+) Servicios publicos $  200,000.00 | $ - $ - $ - $ © $ ©
(+) Sueldos y salarios $ - $ - $ - $ = $ = $ =
(-=) Total de gastos $ 34221583 | $ 142,215.83 | $ 142,215.83 | $ 14221583 | $ 142,21583 |$  42,215.83
(+) Intereses a nuestro cargo | $ - $ - $ - $ = $ = $ =
(+) Gastos de situacion $ 1,828.40 | $ 22,400.00 | $ 22,400.00 | $ 22,400.00 | $ 22,400.00 | $ S

(-=) Total de gastos financieros | $ 1,828.40 [ $ 22,400.00 | $ 22,400.00 |$ 22,400.00 [$ 22,400.00 | $ -




Numero de ventas 0 72| 78 a3 0 0 76 104
Inventario inicial
) : Circuitos impresos (und) 0 300 243 171 93 0 0 400 324 228 124 0
ne O ® Bolsa con cierre hemmético (und) 0 ] 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sticker con logo (und) 300 0 o 0 0 0 0 100 100 100 100 100
Bagueiita fibra de vidrio (und) 0 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Tinta de antisolder (Kg) 0.600 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.200 0.200 0.200 0.200 0.200
Inventario final
Circuitos impresos (und) 300 243 171 93] 0 0 400 324 228 124 0 0
Bolsa con cierre hemético (und) 0 ] 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sticker con logo (und) o 0 o 0 0 0 100 100 100 100 100 100
Bagueiita fibra de vidrio (und) 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Tinta de antisolder (Kg) 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.200 0.200 0.200 0.200 0.200 0.200
Saldo inicial $ 2,766,016.60 | $ 1,920,845.57 | § 1,848,658.13 | $ 1,894,688.70 | $ 1,991,606.47 | $ 2,215,742.23 | $1,973,526.40 | $1,636,557.37 | $1,716,512.73 | $1,966,092.10 | $2,283,521.07 | $2,770,574.03
(+) Ventas brutas 5 - |'% 570,000.00 |$ 720,000.00|% 780,000.00(% 930,00000|% - |5 - | 760,000.00 | % 960,000.00 | §1,040,000.00 | $1,240,000.00 [ § -
(-) Devoluciones 5 - |8 - % - 1% - |8 - |5 - |8 - |8 - |8 - |35 - |5 - |5 -
(+=) Ventas netas 5 - |'% 570,000.00 |$ 720,000.00|% 780,000.00(% 930,000.00|% - s - |$ 760,000.00| % 960,000.00 | §1,040,000.00 | $1,240,000.00 [ § =
(+) Inventario inicial 5 11334000 | $ 55014000 |§ 472568 5 36321480 (% 24474840 % 10350000 | § 103,500.00 | § 748,800.00 | % 63337120 | % 487566405 329611.20(F 14128000
(+) Compras $ 238,80000|% - 5 = 5 = k3 = 5 = $ 433,300.00 | % = 5 = 5 = k3 = 5 =
(+) Mano de obra directa $ - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 =
(-} Inventario final $ 55914000 | $ 47256840 |§ 36321480 | § 24474840 (5 10350000 (5 10350000 | § 74880000 |§ 63337120 |5 487566405 32961120 (5 14128000 |5 14128000
(-=) Costo de las ventas - 207,000.00 | $ 8657160 |$ 10935360 |5 11846640 |5 141248405 - |6 20700000 | % 11542880 |5 14580480 | § 15795520 | 5 188,331.20|% -
(+) Publicidad $ 100,000.00 | $ 100,000.00 |$ 100,000.00|% 100,000.00(% 100,000.00|3% S $ 100,000.00 | $ 100,000.00 | $ 100,000.00 ( $ 100,000.00 | 5 100,000.00 |5 =
(+) Gastos bancarios §  12,670.00|% 1267000 |$ 12670.00 | & 1267000 |§ 12,670.00 S 12,670.00 [§ 12,670.00 |§ 12,670.00 | $ 12,670.00 % 1267000 (S 1267000 (5 1267000
{+) Depreciacidn $ 2054583 |5 2054583 |5 2954583 |$ 2054583 |§ 2054583 |5 2054583 [§ 2054583 |§ 2054583 |5 2054583 |§ 2054583 |5 2054583 (§ 2054583
(+) Mantenirmiento $ 500,000.00 | $ - |8 - | % - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |8 - |85 -
(+) Alquileres § 200,000.00 | $ 400,00000 |$ 400,000.00 | % 400,000.00|% 400,000.00 |$ 200,000.00 [$ 200,000.00 |§ 400,000.00 | % 400,000.00 |$ 400,000.00 | § 400,000.00 [§ 200,000.00
(+) Senicios plblicos $ 200,000.00 | % - |35 - | % = 5 = 5 - |$ 200,000.00 |5 = 5 = 3 - |8 = ] =
(+) Sueldos y salarios 5 - 3 - |5 - 1% - $ - 3 - |5 - 15 = 5 = 3 - |3 = 3 =
{-=) Total de gastos 5 104221583 | $ 54221583 |5 54221583 | 54221583 | § 54221583 |5 24221583 |5 54221583 |§ 54221583 | § 54221583 | § 54221583 | 5 54221583 | § 24221583
(+) Intereses a nuestro cargo | § - |8 - |8 - |8 - |% - |8 - |8 - |8 - | % - % - |8 - |8 -
(+) Gastos de situacion 5 95520 | § 2240000 |$ 2240000 |5 2240000 |§F 22400005 - |$ 175320 (% 2240000|% 2240000(% 2240000|% 22400.00(% o
{-=) Total de gastos financieros | & 85520 | % 2240000 |5 22400003 2240000(% 22400003 = 3 175320 |5 22400003 2240000|% 22400005 2240000(% =
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