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RESUMEN

En este documento se desarrollard un analisis igigardel tratado suscrito entre Canada y
Colombia para el libore comercio, sus antecedenyesesultados. Para esto se utilizara un
analisis de contenidos de las diferentes rondaseg@ciacion, se presentara un andlisis de
ventajas, desafios y resultados luego de casbd @éisu implementacion.

Palabras Claves: Tratado de Libre Comercio, Transformacion produgtivMercado
internacional, Inversion Extranjera, Globalizaci@ompetitividad, Acceso a mercados
ABSTRACT

In this document there will develop a descriptivealgsis of the agreement signed between
Canada and Colombia for the free trade, his predsdind results. For this there will in use an
analysis or contents of the different rounds of atiegion, one will present an analysis of

advantages, challenges and results after almosae pf his implementation.

Key words: Free Trade, Changing Production, Internationalrkéta Foreign Investment,
Globalization, Competitiveness, Market Access.

INTRODUCCION

La tendencia de los paises hacia la expansion guapede sus economias ha aumentado el
interés por los acuerdos y tratados economicoe Eatsido el caso de algunos paises de
América Latina, que se han transformado en telwgofundamentales de inversion para las
grandes potencias durante el ultimo siglo (Dulli2d09). Los tratados y acuerdos logrados por
estos paises han contribuido a su desarrollo tanto econdémico como en la competitividad de
sus industrias y de su poblacién (Gémez, 2006).



A pesar de que en América latina la ampliacibnsleseacuerdos se ha producido rapidamente —
logrando a su vez gran estabilidad de su econorh&~aun un alto nivel de exigencia de los
paises desarrollados para corroborar y ejecutagréas, debido principalmente a temas que
tienen que ver con seguridad nacional, proteccitas andustrias y derechos de los trabajadores
(Mason, 2005). Los aspectos mencionados represeaten gran influencia sobre la
formalizacion de un acuerdo economico. Ademas,npotivo del crecimiento y compromiso
latinoamericano, se ha logrado la negociacion aados importantes que conllevan beneficios
bilaterales para los involucrados, como el actwa® €ntre Colombia y Canada.

Con este tratado se esperaba que el Producto dntemmto (PIB) de Colombia y Canada
aumentara, entre otras de las ventajas que imphcdLC. Para alcanzar este objetivo se
consideraron varios factores que permitieran gemanhd. Por ejemplo, es necesario que exista
claridad y soporte juridico suficiente sobre lasni@os y condiciones del TLC, de modo que el
comercio —tanto de bienes como de servicios— ywarsion sean suficientes para cumplir las
expectativas de las partes involucradas. De acumydaesto, es necesario preguntarse: ¢Dicha
necesidad se ha cubierto en el TLC entre Colomkianada?

En este sentido, el presente ensayo esta constpoiddos partes principales. En primer lugar,
se presenta el proceso de negociacion que sedl@abo durante el 2007, el cual comprende
cuatro rondas en las que se abarcaron diversostasppe politica comercial. La segunda parte
muestra el analisis de resultados cuatro afios dssguimplementacién y los desafios actuales.

EL ACUERDO Y SU DESARROLLO

Dentro del proceso de globalizacion, las grandesi@uias y los mercados emergentes estan
siempre en la busqueda de nuevos tratados partavagac mantener pujantes sus economias e
incursionar en nuevos renglones del comercio. DRiclm@tados se realizan por etapas

aumentando la integracion paulatinamente seguongeniencia de cada caso, siendo necesario
gue exista una sinergia y objetivos similares eiaganaciones.

Teniendo en cuenta lo anterior, y que Colombiaepiag crecer econdmica y socialmente, y el
compromiso de Canada con los paises de América podperidad, y Gobiernos democraticos
(Gobierno de Canada, 2012), gracias a estas re&gise lograron acuerdos econdémicos y
sociales como el Tratado de Libre Comercio Colortaaada.

En el afio 2002, la Comunidad Andina de NacionesNC# Canada iniciaron un proceso
mediante el cual se buscé la propuesta de un Tirgjidibs por el compromiso de obtener
acuerdos de libre comercio para mejorar la paga@ en el continente; el gobierno de Canada
propuso el inicio de conversaciones con Colomtasa phondar en sus relaciones comerciales y
de inversion. Luego en el afio 2007, se realizOrésgntacion oficial de las rondas para la
negociacion de los tratados entre Perd, Colombfaayada. Se realizaron cuatro rondas, Peru
fue el primero en firmar el tratado en mayo de 2@@Bteriormente fue firmado con Colombia
el 21 de noviembre del mismo afio, el cual entreigencia el 15 de agosto de 2011, después de



las rondas de negociacion descritas a continua¢Mimisterio de Comercio, Industria y
Turismo, 2011)

12 Ronda. Lima, Peru, julio de 2007

En esta etapa se desarrollaron dieciséis mesasgieiacion tratando temas como el acceso a
mercados en bienes agricolas, industriales, redgasrigen, medidas fitosanitarias, defensa

comercial, competencia, servicios de telecomunicess interfronterizos, entradas temporales de
personas Yy servicios financieros (Organizacion stados Americanos, 2012). Para estos temas
se presentaron textos que fueron intercambiados ks partes y que luego se establecieron en
textos Unicos para las mesas en la segunda ronda.

22 Ronda. Ottawa, Canada, septiembre de 2007

En la segunda ronda se aplicé el Trato Naciona bemes en transito sin pago de aranceles con
bienes para exhibicion, eventos deportivos y masstomerciales (Capitulo 2, Seccion A,
Articulo 202). Sin embargo, en dicho capitulo deeso a mercados de bienes industriales,
guedo pendiente si los productos y mercancias gueepian de zonas francas podrian 0 no
reclamar los beneficios del programa de eliminadi@maranceles.

En esta segunda ronda, Colombia se mantuvo en sigi@o al defender que el comité de
importaciones tiene completa autonomia para desabre la entrada de este tipo de bienes a
Colombia. Se desarrollaron otros temas como: Igsiséos de origen de bienes industriales, el
comercio electrénico y el régimen de la protecaéna informacion personal para Canada. De
esta manera se intercambio informacion sobre lagdad de la informacidén personal en las
transacciones electronicas y la proteccion del woidor, las cuales son de interés para
Colombia.

En cuanto al &mbito industrial, se negociaron us@asta a siete afios que incluian 726 lineas
gue corresponden a confecciones, productos de guanearia, textiles y calzado; y otra canasta a
10 afos que incluyd bienes finales y productos wulyerables frente al mercado canadiense.

En esta ronda se presentaron las negociacioneasdefértas mejoradas. Para la entrada al
mercado de bienes agricolas, Canada solicito qu8 Iroductos tuvieran desgravacion
inmediata, y 216 estarian bajo condiciones y plazdsfinir, pero estas ofertas debian mejorarse
y discutirse de nuevo en la ronda siguiente. (Qrgaion de Estados Americanos, 2012).

32. Ronda. Bogotéa, Colombia, septiembre-octubre 907

En esta tercera ronda se resolvieron negociaciEmés mesa de servicios financieros, en los que
se acordo el intercambio de propuestas de estersémt temas de exclusion de servicios de
seguridad social y derecho de establecimientogjajoa a la espera. Hubo avances en temas
como obstaculos técnicos al comercio en los tedtosvaluacion de la conformidad.



Se realizé revision a los temas de importacionagéeales y que manejo le darian los dos

paises. En cuanto al tema de medidas sanitarigssgriitarias se determiné el alcance que tiene
la proteccién a la salud, la vida humana, vegetahiynal, asi como se acordd crear un comité

bilateral para tratar los temas de sanidad qudesargen el transcurso de puesta en marcha del
tratado.

El cuanto al tema de contratacion publica se logreacuerdos globales excepto sobre la
contratacion directa y los plazos para la presénage los proponentes. Se acordé la creacion
de salvaguardias competitivas y licencias en tetecicaciones para los proveedores mas
importantes. En la mesa de asuntos instituciorssdesvanzo en la reduccion de la pobreza, y la
proteccion de los derechos de los trabajadoresayagice sobre las reglas de origen preferencial
de los productos. En este tema se alcanzé un ceamsen65% (El Espectad@011).

42 Ronda. Lima, Peru, noviembre-diciembre de 2007

En las cuatro rondas hubo un avance del 75%. BEniésha ronda se concluyo el trabajo de las
rondas anteriores como lo explica, la Organizadéios Estados Americanos, 2012:

Mesa de cooperacion laboraEste capitulo esté incluido en el cuerpo del TLEstablece la
obligacion de cada parte de aplicar la legisladaboral referida a los principios y derechos
fundamentales del trabajo (OIT); de tal forma secoeté un acuerdo de cooperaciéon laboral,
con un mecanismo especial de solucion de contraggpara este acuerdo.

Politica de competencia, monopolios y empresas Hslado: En este capitulo se acordo
implementar politicas de competencia econdmicamentesistentes y cooperar en asuntos
relacionados con la libre competencia, para cantrdo asegurar los beneficios relacionados con
el Tratado de Libre Comercio.

Defensa comercial: El texto acordado busca preservar los interesedosleproductores
colombianos, tanto en el mercado interno como emegicado canadiense. Se establecio un
mecanismo de salvaguardia bilateral arancelarie pgumite restablecer los aranceles en caso de
consecuencias dafiinas en la produccion nacionahuaa de la desgravacion derivada del
tratado.

Cooperacion ambientalSe concluyeron los textos del capitulo ambierghlldlC y del acuerdo
ambiental (un tratado paralelo que contiene elrdelta de las obligaciones y mecanismos de
cooperacion, que ambas partes han convenido emeagtaa).

Comercio electronico:Se cerrdé la negociacion y se acordaron acciones pgrmitan el
desarrollo de la actividad electrénica como un miscao para hacer negocios. Al mismo
tiempo, se realizaron prevenciones generales dabpeoteccion de la informacion y de los
consumidores.

Entrada temporal de personas de negoci&ste capitulo representa importantes beneficios pa
las personas de negocios en relacion con su ingessporal al pais receptor. Entre estos
beneficios estan: la eliminacion de test de needsttonomica y las restricciones cuantitativas.



Medidas sanitarias y fitosanitarias (MSF)En este capitulo se acordd gestion, por parte de
Colombia y Peru, para ampliar la implementacion alglerdo de MSF de la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC). Por lo anterior, setgala creacion de un comité para gestionar
el desarrollo y el reconocimiento de la regionaliaga, ademas para evaluar, inspeccionar,
controlar y aprobar los procedimientos de acueaiol&@s normas internacionales.

Compras publicasEn este capitulo, Canada concedié a Colombiavei de compras publicas
equivalente a lo que fue otorgado a los Estadoslddnén el marco del Nafta. Gracias a esto,
Colombia podra acceder a un mercado de mas deQlLihdidnes de délares, lo que representa
una oportunidad para los proveedores colombianosbidees y servicios (Ministerio de
Comercio, Industria y Turismo, 2012).

Cooperacioén relacionada con el comerci&s la primera vez que Canada accede a un acuerdo
de cooperacion comercial. Con él se facilitarddaperacion en aquellas areas que durante la
vigencia del TLC, requieran asistencia técnicadgpara la implementacion como para el
aprovechamiento del acuerdo.

Facilitacion al comercio: Para cumplir con este objetivo se estableciera diguientes
compromisos: 1) Estipular procedimientos eficientpge permitan aprovechar los acuerdos y
reducir los costos para exportadores e importagdesPublicar en internet, de manera
anticipada, las propuestas de modificaciones dendema aduanera; 3) Permitir a los
importadores retirar las mercancias de las aduamiss del pago de impuestos; 4) Instaurar
autoridades relacionadas con las importacionepgréaciones, que determinen un solo lugar al
momento de realizar la inspeccion de mercanciagsbyurar que las aduanas prestadoras de
servicios se encuentren disponibles siete dias setaana, para despachar mercancias en
situaciones de emergencia; 6) Interconectar lagrefupara intercambio de informacion.

VENTAJAS

El TLC entre Colombia y Canada, generé grandes atafpeas, ya que histéricamente entre
estos dos paises se ha desarrollado un interé rtarito como politico como econémico por
una confianza bipartita. EI TLC entre Colombia yn@a@a entrd en vigencia el 15 de agosto del
2011, por tanto, los productos colombianos teéraramhan podido, desde esa fecha, ingresar al
mercado canadiense sin necesidad de pagar ararfeetasColombia, esto ha significado que el
97% de las exportaciones colombianas han tenidoptatunidad de entrar de inmediato al
mercado canadiense, con medidas de proteccion setdbsres mas sensibles de nuestro pais, a
diferencia de otros tratados comerciales que natanecon este beneficio para el comercio
colombiano.

En contrapeso, Canada es una nacion con granidaggiara exportar capital hacia Colombia,
el cual se incremento un 46,2% del 2010 al 201&f{Gr 1). En los dltimos afos, esos flujos de
dinero se han invertido en sectores como las telen@aciones, la mineria y los servicios
financieros en general, y se implementaron las laegunes negociadas en el tratado que



garantizan la seguridad y brindan confianza respext las transacciones monetarias,
promoviendo el aumento de la inversion de Canaddl@ambia y expandiéndose también a otros
sectores (Tabla 2).

Tabla 2. Flujos de inversion extranjera directa en Colonfbidlones de ddlares)

. Del mundo en Colombia De Canada en Colombia
ANO TOTAL No Petrolera* US$ Millones Participacion %
2005 10.252 8.140 2 0,0%
2006 6.656 3.140 18 0,6%
2007 9.049 3.745 8 0,2%
2008 10.596 4.891 52 1,1%
2009 7.137 2.598 78 3,0%
2010 6.746 1.032 163 15,8%
2011 13.388 4.349 174 4,0%

Fuente: Banco de la Republica de Colombia (2011).

En octubre del 2011, en Toronto, Canada, se reatizdmacrorrueda de negocios en la que los
inversionistas de ese pais tuvieron por primeralaegportunidad de analizar a Colombia como
pais para invertir, tomando ventaja del TLC. Enedlguocasion, de la macrorrueda resulté un
monto estimado de 60 millones de dolares que sémigertidos de manera inmediata en los
sectores de la mineria y el petrdleo (Portafoli@l1). Otro resultado positivo destacable de
dicho encuentro fue la compra del 51% del baocglombiano Colpatria por el banco
canadiense Scotia Bank.

Segun Peter Van Loan, ministro de Comercio Inteomat de Canada, los logros de Colombia a
nivel politica, social y econémico han sido sigrafivos. Loan manifiesta que: “Esto promueve
un entorno cada vez mas positivo para todo tipaati®idad econdmica; vemos el potencial de
un mayor comercio en agricultura, en un amplio cadg productos manufacturados y areas
tradicionales de fortalezas canadienses, como lsedécios financieros, ademas de mineria,
petréleo y gas y, por supuesto, todos los servasosiados a esas industrias” (Portafolio, 2010).

Otra oportunidad financiera de negocio para Colamlera la apertura de empresas del sector
financiero nacional, especificamente las que cneota portafolios, tales como los fondos de

pensiones, que tenian acceso a un mercado estitheadd0.000 millones de ddlares en nueve
provincias canadienses. (Ministerio de Comercidustria y Turismo, 2012).

Para Canada, este acuerdo con Colombia abre laapados exportadores canadienses de trigo,
cebada, quimicos (farmacéuticos), productos delpapeaquinaria pesada, para que tengan

facilidades y beneficios al ingresar al mercadomddiano, de tal forma que resulte competitiva

y rentable.



Con relacién al campo laboral, la primera reuni@ @Gonsejo Ministerial de Cooperacion

Laboral se celebré en Bogota en enero de 2012 yudar a la aprobacién del Plan de Accién
para la Cooperacion Laboral y su socializacion cepresentantes de organizaciones de
trabajadores y empleadores y la Organizacion latgonal del Trabajo (OIT). La segunda

reunion del Consejo Ministerial se celebr6 en Migdeén noviembre de 2013, durante la

Conferencia Interamericana de Ministros de Trab8&or otra parte, el Comité del Medio

Ambiente se reunié en 2012. Se han establecidorgras de cooperacion en el marco del
Programa de Trabajo del Ministerio de Recursos Hhasiay Desarrollo de Competencias de
Canada, el Ministerio del Medio Ambiente de Cangdd& Programa de Asistencia Técnica

Relativa al Comercio Canada Américas. Gobiernoa@a@a, Colombia gc.ca (2015)

En el 2012 el ministro de Trabajo colombiano, RiaRerdo, afirm6 que durante un encuentro

con la ministra de Trabajo de Canada, Lisa Radtasalizd en detalle la proteccion de los

trabajadores, el respeto de los derechos humahastess por acabar con el manejo de las

cooperativas asociativas y la tercerizacion lab@a@d¢mas de sefialar que la inversion ha crecido
significativamente desde la implementacién del TLC.

El presidente de Colombia, Juan Manuel Santos, imedicjue la relaciébn comercial con un pais
tan importante a nivel mundial, como Canada, beiaefa a Colombia al captar la atencion de
otros paises, por difundir una imagen politicanéotica y socialmente estable, convirtiéndolo
asi en un destino atractivo para invertir (Depaetatm Nacional de Planeacion, 2011).

ANALISIS DE LA EVOLUCION DEL TLC COLOMBIA — CANADA

Ya han pasado casi cuatro afios de la entradagencia del TLC con Canad4, y si bien las
cifras desde el punto de vista de Colombia estanlg@oajo de las expectativas iniciales, lo cierto
es que la relacion entre los dos paises se haadejoBeguin Ricardo Duarte, exjefe del equipo
negociador Colombiano de los TLC “Hay una presemcés profunda de los canadienses en
Colombia, con inversiones e interés en sectoresocorfraestructura, financiero, minero-
energeético, entre otros. Han elegido a Colombia parplan global de comercio y somos uno de
los paises en los cuales Canada ha centrado saraoim, apoyo empresarial y facilitacion del
comercio”.

El comercio bilateral de mercancias entre Canadzolpmbia ascendié a un total de 1,800
millones de ddlares canadienses en 2014, lo queiertsn a Colombia en el sexto socio de
comercio bilateral mas importante de América Latirel Caribe (excluido México). Colombia
fue el tercer destino mas importante para las ¢éapiones de mercancias canadienses en esta
region, con un total de mercancias canadiensesrtagps de 920.67 millones de dodlares
canadienses en 2014. Las importaciones a Canadéedmancias procedentes de Colombia
ascendieron a 891.59 millones de dolares canadieas@014. Gobierno de Canada, Colombia
gc.ca (2015)



En cuanto a la Inversién Extranjera Directa (IE®) @anada en Colombia, en el 2009, por
ejemplo —excepto la reinversion de las utilidadeslysector petrolero—, se presentd un
crecimiento de 78,3 millones de ddlares, montoayuaentd en un 50,9%, comparado con el del
afo anterior. Actualmente existen varias empreanadienses que se destacan por su inversién
en Colombia. Es importante sefalar que, como paitéLC, la inversion desde Colombia hacia
Canada estaba motivada, puesto que, segun lo imidisastadisticas, en los Ultimos afos habia
sido minima o casi nula (Grafico 2).

Gréfico 2.1ED Colombia a Canada
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Entre enero y junio de 2014, Estados Unidos se ubicé como el principal inversionista en Colombia con una
participacion superior al 19% sobre el total de la IED recibida en el pais, sin embargo reportd un aceptable
crecimiento del 7,9% respecto al mismo periodo de 2013. Paises como Espania y Peri, mostraron
sobresalientes crecimientos por encima del 100%. Variacién (%)
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Nota: El orden de los paises en el grafico corresponde a los 10 principales paises fuente de IED en Colombia a | Sem 2014, las cifras incluyen reinversion de utilidades e
Inversion en el sector petrolero (cuentas incluidas en el total de la inversion por pais)
El presente listado de los principales paises inversionistas en Colombia excluye a Panama, Bermudas, Barbados. Islas Caiman e Islas Virgenes Britanicas.
Fuente: Balanza de Pagos, Banco de la Republica

Fuente: Proexport Colombia (2014)



“El panorama econdémico en Colombia puede llegarpermr el 6% en los proximos afios”. La
previsién que hizo el gobierno del ex presidentead Uribe en 2008, cuando se firmo el
Tratado de Libre Comercio (TLC) con el parlamenémadiense, parece no haber dado los
resultados esperados hoy, cuatro afios despuésrdeamvigencia.

Aunque Wally Swain, presidente de la Camara de Cadm€olombo Canadiense afirmo que la
relacion entre los dos paises se ha ido dando comamistad préspera donde los compromisos
de ambas partes se han cumplido, las cifras derandetcontrario.

En la informacién del Departamento Administrativadibnal de Estadistica (Dane) se observa
gue en la balanza comercial por paises entre gnerayo 2012-2013 las exportaciones con
Canada pasaron de US$205,6 millones en el 2012$4 6338 millones en el 2013, y que las
importaciones de US$429,2 millones disminuyeror5$3¥5 millones hasta julio del afio 2013.

Esos numeros dejan ver ademas que desde el 1st® ag 2011, cuando entré en vigencia el
TLC, el mejor momento para las importaciones caradis desde Colombia fue el afio 2012,
con un total de US$ 1.141 millones y que desdegegedo los principales capitulos importados
desde el pais norteamericano han sido cerealesiimaai@ y vehiculos méviles, mientras que en
exportaciones, el café, las flores y las frutaslttgmado la lista de productos mas vendidos.

Las razones de este panorama estan vinculadadi@l groceso al que se enfrentan los
colombianos para conseguir la visa en Canada. 6Alienzo, en el tema de los certificados de
origen, no habia mucha claridad. Los empresarigdd®manejan de mejor manera pero no ha
sido facil”, afirma Javier Diaz, presidente de laogiacion Nacional de Comercio Exterior
(Analdex), y aflade: “Otra de las grandes dificidtatha sido la falta de transporte directo en
materia de carga en Colombia”. Para el dirigentangal, el acuerdo se esta desarrollando en
medio de un proceso en el que los colombianos estéandiendo a conocer el mercado: “Los
empresarios han encontrado que el canadiense nongeorta como un mercado homogéneo
sino que depende de las caracteristicas de cada'teg

En todo acuerdo existen pros y contras, y éstesnla excepcion. Los dos primeros afios de
relaciones comerciales preferentes entre Colomb@anada le dejaron al pais ganancias en
materia de inversion, mas de 14 nuevos proyectaav@esion extranjera que se generaron en
Atlantico, Meta, Antioquia, Vichada y Cundinamardazeneficiando a ocho sectores de la
economia nacional (autopartes, servicios generatggnieria, construccidon, agroindustria,

audiovisuales, instrumentos y aparatos, hortofigjdienes y servicios petroleros y mineros).
Lacouture (2013).

“De acuerdo con lo reportado por los empresarios,igversiones que ascienden a US$527,7
millones y que generarian 1.677 empleos en autpaservicios generales, de ingenieria y de
construccion, agroindustria, audiovisuales, insgmtos y aparatos, hortofruticola, bienes y
servicios petroleros y mineros”, afirmé Maria Cleud.acouture, presidenta de Proexport
Colombia. Asi las cosas, la Inversion Extranjene®a (IED) con Canadé ha crecido un 22%
segun cifras del Banco de la Republica.
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El panorama actual muestra que han sido mayoreptasunidades que han tenido las empresas
canadienses en conquistar los mercados nacionalesas empresas colombianas en llegar a ese
destino. “El desarrollo de los nuevos negociosfoléaleza y estabilidad de la economia, la
insercion a las cadenas locales a través de dasldeade libre comercio, son algunos de los
aspectos relevantes que han permitido fortaleceprémencia de empresas canadienses en
Colombia”, afiadio.

* CAMARA DE COMERCIO
COLOMBO CANADIEMNSE

Analisis de importaciones desde Canada
20 Principales productos importados por valor CIF en USD Il Trimestre 2014

CREANDO OPORTUNIDADES DE NEGOCID EN NUESTRAS LATITUDES

PARTIDA TOTAL Il TRIMESTRE

o
fTEm ARANCELARIA PRODUCTO ABRIL MAYO JUNIO 2014 VALOR CIE USD %TOTAL
1 1001991080  [Cereales. Trigo y morcajo 35.418.248 14.355.438 37.615.123 87.388.809 27%
3 2710000000 Tangues y demas vehiculos automdviles blindados de combate, 7.572.293 577.100 31.961.607 30.511.000 g%
incluso con su sus partes.
3 3104201000 [Cloruro de potasio 6.585.989 8.315.997 4.452.910 15.358.897 6%
4 prgapREnEg| |[Laamavies. da tirisma eacepto los ce 18 partica 7,00 de 10.144.974 2.191.498 2.678.498 15.014.970 5%
cilindrada superior a 3000 cmm3 con traceidn en las 4 ruedas
5 0713409000 ’._I entejas, las demds 2.487.023 5.015.704 4.915.222 12.417.949 4%
6 8802120000 |Aeronaves, vehiculos espaciales y sus partes 12.026.208 12.026.208 4%
7 8411220000 [turbopropulsores de potencia superiores a 1100 kw 3.132.090 8.653.114 11.785.204 4%
8 | 4801000000 |Papelde prensaenbobinas frollos)oenhojas | 4171694 | 3983983 | 317379 | 11329474 | 3%
Aviones y demas aeronaves, de peso en vacio superior a
L 8802309000 A ' 7.843.000 7.843.000 2%
'2.000 kg pero inferior o igual a 15.000 kg. Los demas
10 1003900010 Cebada para malteado o elaboracién de cerveza. 7.571.816 7.571.816 2%
T
11 3004902900 ;:::::ms HrmAchutcos mdicamentbs pasa dso humsnas 106 2594379 2441651 2,353,952 7.389.082 2%
12 3004902400 iPrnd uctas farmacéi..ltlms, a:nndh_:lonadns para la venta al por 2.352.255 2.164.036 1631 805 6.148.096 2%
‘menas.Para tratamiento oncoldgico o VIH
13 0713109000 [Demds arvejas secas desvainadas (para otros usos) 1.128.130 1.885.913 2.228.161 5.242.204 2%
C d i tibles. i ina, fresca, refri da
14 0203291000 c’ﬂ:‘:ﬁ‘;la:i‘"”“ T S e R BT e 1.651.995 1.807.599 1161354 4.620.948 1%
15 | 3901200000 |Polietilenc de densidad superior o igual 20,54 | sesass |  s/n3ia | 539677 | 1995375 | 1%
15 4703210000 Pasta de madera o de las demds rnaFerIas fibrosas celuldsicas; £19.056 1.183.343 157.221 1858621 1%
papel o cartdn para reciclar. De Coniferas
17 9504301010 juegos y articulos para recreo o deporte 411.798 1.336.046 154.826 1.502.669 1%
18 0nuSn1000! | |2 medicamante copvitsminas paes o himans, 994.621 140.664 716.707 1.851.992 1%
‘acondic para la venta al por menor.
19 3824906000 | Preparaciones para fluidos de perforacién de pozos [«lodosw) 16.471 1.801.086 1.817.557 1%
20 4805110000 |Papel y cartén .Papel semiguimico para acanalar 1.086.733 452.167 257.013 1.795.913 1%
21 LOS DEMAS 24.244.198 26.755.491 23.132.338 74.132.027 23%
TOTAL GENERAL 117.627.541 82.849.846 123.626.323 324.103.709 100%

Fuente: Camara de Comercio Colombo — Cansglien

De acuerdo con todo lo anterior, se puede decirefjdeatado de Libre Comercio con Canada
presenta un resultado mediocre por cuanto, cuéitve después de la aplicacion del acuerdo, el
comercio con el pais del Norte sigue siendo infigamte (0,66% de las exportaciones totales).
Aun asi, las ventas tan solo crecieron 3,76% (cuaidMinisterio de Industria y Comercio
anuncié oficialmente que lo habian hecho en 13%€@ntras las importaciones lo hicieron en un
40%. Como consecuencia la balanza comercial seatéten 90,4% entre los dos periodos.
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DESAFIOS

Durante el proceso de desarrollo del TLC, requienéds acuerdos que propicien y fortalezcan la
relacion de inversion entre Colombia y Canada. Asnimises enfrentan diferentes desafios. Por
un lado, uno de los retos que Colombia debe asainaibrir sus puertas al mercado e inversion
extranjera es aumentar su habilidad, eficiencibca@a para manejar los procesos referidos a la
proteccion de los mercados del pais, de tal formma djcha regulacién —establecida por la
Organizacion Mundial del Comercio— se aplique camwesponde.

Por otro parte, en Colombia se tiene dispuesto amptejo procedimiento en cuanto a la
aprobacion de un tratado, proceso en el que deftenvenir las tres ramas: la ejecutiva,
encargada de realizar las negociaciones con etic&téeresado en el tratado y de llegar a un
acuerdo en su texto; la legislativa, representataelbCongreso de la Republica, que aprueba o
desaprueba el tratado, sometiéndolo a consideratiédiante ley; y finalmente la Corte
Constitucional que debe declarar su accesibilidadnfrontar las disposiciones del instrumento
internacional con la ley aprobatoria de los marsld& pais, para determinar si se ajustan o0 no
al texto (Orjuela, 2005).

Esta funcion de la Corte ha retrasado varios poscgmra firmar tratados bilaterales de
inversion, como es el caso del tratado con Espafi&l cual habia conflicto con los articulos
referentes a la expropiacion y transferencias ¢alds V y VII, respectivamente). También se
encuentra el caso de Cuba, en este tratado la @edearo inexequible el articulo sobre la
expropiacion, y limit6 la clausula de Nacion masdracida (NMF) a los términos del Articulo

100 de la Constitucién colombiana (Zapata y GiraRfi©)7).

Adicionalmente, Canada presenta otro tipo de desafile si son superados, puede convertirse
en un mayor receptor de inversion por parte de i@bia. En Canada, el Gobierno federal tiene
toda la competencia para concretar acuerdos imiemaes, sin consultar previamente a las
autoridades provinciales. Sin embargo, estas UWdtitienen competencia para participar en
negociaciones relacionadas con la propiedad y tmo®suntos locales o privados. Por este
motivo pueden emitir acciones en la promulgaciorieyes en beneficio y proteccion de los
nacionales, que eventualmente podrian afectarreémo y la inversion extranjera que el pais
busca atraer (Zapata y Giraldo, 2007).

Colombia ha entrado en muchos tratados de libre ecom pero la infraestructura
definitivamente no tiene el nivel para aprovechiahas acuerdos. “La infraestructura es clave
para poder llegar al siguiente nivel, hay que pegsa Canada no existe sin infraestructura y por
eso tiene la experiencia tanto en el desarrolltagebras como en el modelo de asociaciones
publico-privadas”, Galvis (2014)

Para Canada, Colombia es un socio importante coengial de crecimiento en materia de
inversiones. Latinoamérica y el Caribe se encuentma segundo lugar como destino de
Inversion Extranjera Directa de Canada —el prirfcigestino es Norteameérica, 26%—, y
representan el 22% del total que este inviertedatter del mundo, porcentaje en el que
Colombia participa con solo el 2% (Naciones Unid4s.,2). La firma de tratados y la apertura
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de este importante mercado permiten que Canadédxsas destinos de inversion, siempre y
cuando presente estrategias diversificadas pamgeemiento en diferentes zonas en desarrollo.
Canada tiene el reto de lograr un aumento en srsidn tanto en Colombia como en América
Latina en general.

Para los dos paises es importante el tema de ioness Canada ha demostrado gran interés por
sus relaciones comerciales con los paises de AmEaiina y el Caribe, y Colombia esta en un
proceso de apertura economica en el que ha mosstaditerés por participar en diferentes
acuerdos econdémicos impulsados en la Constitu&éfofma del Articulo 58 de la Constitucion
Nacional, 1999) y sugeridos por el ministerio den@ccio Exterior, el ministerio de Relaciones
Exteriores y el DNP en el Documento Conpes 313% Es un tema importante tanto en el
mejoramiento de las respectivas economias y envsusiicacion como en el progreso de las
relaciones internacionales.

CONCLUSIONES

Después de haber realizado un estudio descriptiboesla negociacién del TLC Colombia—
Canada, se puede concluir que los dos paises lmteado atractivo invertir en diversos
sectores de sus economias.

En conclusion, las negociaciones entre Colombia ana@a se llevaron a cabo con una

cordialidad adecuada para la firma del TLC, lo baetraido beneficios en temas de inversion

para ambas partes. Sin embargo, aunque este tipoudedos es un gran paso para la economia,
se deben tener en cuenta varios factores y despfepodrian producir resultados contrarios a

los esperados como ha sido el caso este TLC.

Frente al panorama mostrado del desarrollo delrdoueteniendo en cuenta la aparicion de la
interdependencia global, que ha reconfigurado eldousobre la base de la cooperacion, se
puede ver cdmo acuerdos estructurales como estepéanitido el establecimiento de un
modelo de insercion de las economias y de los $giaea la construccion de un proyecto
politico, cultural y social, que trasciende lasnpisas del libre mercado.

Para Canada, Colombia se ha convertido en un déstortante para sus inversiones dentro de
los paises de la Comunidad Andina (Bolivia, Penudgor y Colombia) y el segundo destino de
inversion de Canad4, después de Ecuador, durapézietio 1992-2001, en el que la inversion a
Colombia alcanzé el 37 % (para Ecuador fue del 20M6éncayo, 2003). Es por esto que para
Canada no es nuevo el asunto de las inversion€slembia y creé la iniciativa de promover y
realizar un acuerdo comercial que generara magam@tias en las transacciones.
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En nuestro caso particular de estudio, este Toatad demuestra como una de las vias mas
importante que ha tenido el pais en el contextadetegracion econdmica internacional es el
Libre Comercio, ya que la posibilidad de mantenexs®o una nacion aislada no tiene ningan
sentido. ElI cambio no ha sido facil ya que el paisiecesitado herramientas competitivas para
desarrollar su potencial y eliminar en todo sentafobarreras logisticas existentes en cuanto a
puertos y carreteras, sin embargo ha sido una gpartunidad para el desarrollo, establecer
acuerdos Comerciales integrales y hacer los esfsi@rzcesarios para instaurarlos, en tanto estos
pueden ademas consolidarse como ejes frente anceato.

Se debe pensar en consolidar la infraestructureo@os los ambitos (transporte, energéticas,
sanitarias, telecomunicaciones, y de usos) paranzdc la competitividad necesaria y asi
enfrentar un tratado de libre comercio de esta matjrpara cumplir con los procesos de forma
mas eficiente y acorde a las necesidades del camegicional e internacional es vital en este
proceso.

Tanto Proexport como El Centro de Aprovechamierdod Acuerdos Comerciales (CAAC),
han identificado muchas oportunidades para expddatro de la agroindustria, manufacturas y
servicios, pero es necesario seguir trabajandoaeafdrta exportable desde las regiones y
conocer las particularidades del mercado canadienm®® son la proteccion del medioambiente
y de la salud, lo cual exige productos organicogergificados en buenas practicas. También
influye la confiabilidad de los exportadores, léidad en los reglamentos técnicos, el etiquetado
y los altos estandares ambientales y laboralesy #8to no solo para llegar al mercado
canadiense sino también para mantenerse en él.
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